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Pmi. Riconoscimenti al dinamismo

Premi Mediobanca
a Diasorin e Ssbt

LEVALUTAZIONI

L'ad Nagel: numerose

le eccellenze italiane

ma ci sono anche ritardi
nel processo
d’internazionalizzazione

Emanuele Scarci
MILAND

Diasorin e Screen service
broadcasting tecnologies, due
aziende eccellenti del made in
Italy ¢ due modelli di Pmi glo-
bali: sono le societa a cui Me-
diobanca ha consegnato i pre-
mi 2zon per le imprese dinami-
che, a Diasorin per la classe se-
nior e aScreen service broadca-
sting tecnologies (Ssbt) per la
sezione junior.

«L'internazionalizzazione
mi sta molto a cuore - ha det-
to I’ad di Mediobanca Alber-
to Nagel - sia sotto il profilo
culturale che aziendale. L'Ita-
liain questo esprime numero-
se eccellenze, ma a volte an-
che ritardi».

11 premio intende contribui-
re alla formazione dei dirigenti
delle medie imprese indicando
storie di successo di quelle so-
cieta appartenenti al cosiddet-
to Quarto capitalismo.

La piemontese Diasorin,
quotata dal 2007, produce, svi-
luppa e commercializza kit per
la diagnostica in vitro. Dal
2004 € passata da 130 milioni di
ricavi e 30 di Mol ai 500 con 200
di Mol stimati per quest’anno.
«Ci salva il nostro livello d’in-
ternazionalizzazione - ha os-
servato Carlo Rosaad di Diaso-
rin - solo il 15% dei ricavi ¢ rea-
lizzato Italia, dove i pagamenti
avvengono anche a 700 giorni.
Ein alcune regioni hanno addi-
rittura bloccato per legge i de-

cretiingiuntivi. In Francia, Sta-
tiUnitie persinoin Cinaipaga-
menti avvengono normalmen-
te in 30-6G0 giorni».

Diasorin guarda con fiducia
al 2011, sulla scia dei risultati
del primo trimestre, e in pro-
spettiva punta allo sviluppo
dei mercati emergenti mentre
traisettori clinici le attenzioni
si concentrano sulla diagnosti-
ca molecolare. Attualmente i
mercati emergenti rappresen-
tano circa il 202 dei circa 500
milioni di fatturato attesi dal
gruppo, ma«l’obiettivo - sotto-
linea Rosa - € arrivare al 30%
del totale, fondamentalmente

sulla spinta del fatto che la do-
manda di test diagnosticiin pa-
esi come India e Cina cresce
del 30-40% l'anno, mentre in
Italia, per fare un esempio, non
vaoltre 49».
Lamultinazionale piemonte-
se genera un importante flusso
dicassa, 80-90 milioni, conuna
posizione finanzaria netta posi-
tiva. Un dato che secondo gli
analistidenoterebbe allocazio-
ne "inefficiente" del capitale.
Che fare? «Abbiamo sempre
reinvestito negli ultimi anni -
risponde Rosa-in acquisizioni
e non smettiamo di guardarci
intorno:'anno scorso abbiamo
acquisito la Murex dal gruppo
Abbott e celasiamoripagatain
unanno. Le opportunita nel no-
stro settore sono diverse ma
non abbiamo alcuna intenzio-
ne di fare shopping a prezzi da

bolla». Tuttaviail top manager
(che hail 9o di Diasorin) sotto-
linea che in cima alle attenzio-
ni ¢'e «l'area clinica della dia-
gnostica molecolare che nei
prossimi §-10 anni sara un'op-
portunita enorme di crescitax.
Anchelabresciana Ssbt, ope-
rante nella produzione e com-
mercializzazione di apparati
per la radiodiffusione televisi-
va, «¢ interessata ad acquisizio-
ni - ha ammesso I'ad Antonio
Mazzara - ma il problema sta
che per Sstb, che fa molta inno-
vazione, é piu facile integrare
un’acquisizione dipiccoli stabi-
limenti produttivi che centri di
ricercax. Poi Mazzara, citando
i dati del zo10 - ricavi per 60,9
milioni e utile di 10,2 - ha mo-
strato che «sipuo creare unuti-
le significativo anche con un
fatturato contenuto».
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